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INTRODUCAO

O Servico de Apoio as Micro e Pequenas Empresas
(SEBRAE) é uma organizagdo privada de abrangéncia—
nacional que promove a competitividade e ©
desenvolvimento sustentavel dos pequenos negocios.
Atuamos, ha mais de 51 anos, com foco no fortalecimento
do empreendedorismo e transformagdo da economia por
meio de parcerias com os setores publico e privado.
Nossas solucdes atendem desde o empreendedor gue

o £

pretende abrir 0 seu primeiro negocio até empresas que |

_estdo estabelecidas e buscam avangar no mercado.

DESCRICAO

As solucdes de instrutoria operadas por parceiros, tem como objetivo a cooperacao
—entre-as- partes, onde -o-Sebrae -disponibiliza- tode- 0 material-didatice- necessario;
certificados, profissional para execugao do termo, além de responsabilizar-se pelos
custos- internos para- cumprimento--das. obrigacoes assumidas, -e -0 -parceiro-fica-
responsavel pela prospeccao de clientes, inscricoes, cobranca e repasse de recursos ao

Sebrae, além da infraestrutura necessaria para realizagdo-do evento.

BENEFICIOS

Solucado-de problemas com baixo investimento
Desenvolvimento de novos negocios
Aproximagao com o mercado

Construcdo de conhecimento

Visibilidade

Networking
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'RESPONSABILIDADES

O que cabe ao Parceiro:

e Divulgar as capacitacoes para 0s associados e
_comunidade local,
e Prospectar participantes para as agendas das
solucdes, objeto do Termo, 7 -
e Recolher a taxa de inscricao por pa'tIC|pante
atendendo aos valores determmados pelo SEBRAE/RS
e Assumir a respmsabliadode da r@iagao financeira
na comercializacdo das inscricdes com o cliente
(parcelamentos, inadimpléncia, subsidios, descontos etc.);
 Disponibilizar infraestrutura;
—e-Observar e respeitar o ndmero minimo e maximo
de participantes de acordo com a metodologia de cada solugao, para que a agenda possa
ser realizada.
Efetuar o pagamento da contrapartida ao SEBRAE/RS,
Responsabilizar-se pelos custos internos para cumprimento das obrigacoes assumidas;
Cumprir as disposicoes do Codigo de Etica do SEBRAE/RS, que se aplicam a presente
parceria. O documento esta disponivel no Portal SEBRAE.

que cabe aos pequenos empresarios:

Participar das capacitagoes;

Efetuar o pagamento da inscri¢ao ao parceiro;

Realizar avaliacdo das capacitagdes, consiiitorias e/ou do projeto ao final dos
encontros.
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RESPONSABILIDADES

-0 que cabe ao Sebrae:

¢ Disponibilizar material didatico necessario
(apostilas, pastas, canetas, rascunhos, certificados
otc.) para a realizagdo das Tty

e Disponibilizar material para divulgacao na

comunidade (qQando houver);

e Disponibilizar profissional para a execugao do
Teirmo de Coéperagéo;

e Disponibilizar certificados de conclusao para 0s
clientes que atenderem as exigencias para certificacdo na solugao;

e Emitir o(s) baleto(s) de pagamento da contrapartida do Parceiro,

e Responsabilizar-se pelos custos internos para cumprimento das obrigacoes

-assumidas.
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PALESTRA A ARTE DA
VENDA
Clienio

Apresentar uma visao pratlca e descomphcada aliado a

ferramentas que potenc:ahzam caractenstfcas

empreendedoras e de vendas nos participantes. A partir
“dos conteGdos abordados, os participantes serao
motivados a planejar e/ou revisar todas as etapas das

vendas nas suas empresas.

Contetido programatico:
 Posicionamento
« Analise de cenario

~ « Comunicacao e conexao
- Etapas da venda
» Estratégias de vendas
» Gatilhos mentais

« Contornando objecoes
» A arte de vender melhor

PALESTRANTE:ROGERIO HANSEN

Carga horaria: 2h
Nimero minimo de participantes: 35
Numero maximo de participantes: 500
Custo total: R$ 5.000,00 '
Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.500,00
Contrapartida parceiro: R$ 2.500,00
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PALESTRA DESVENDANDO guu
A REFORMA TRIBUTARIA

Objetivo:
Apresentar as MPEs a reforma tributaria e as mudancas
disso para as pequenas empresas.

Conteudo programatico:

- Como estamos para o novo momento? Inseguranca e Medo

- Sempre acontece quando temos algo novo eém nossa rotina?

- Qual o antidoto: INFORMACAO! ; O que é a Reforma Tributaria

- Como ficam os Regimes Tributarios na Reforma

- Definicao de Mercadoria ou Servigo :

- Principio da Neutralidade: a tributagao passa a ser no destino (consumo)
- Conceito de IVA Dual, Os dois novos tributos: CBS e IBS, Quais tributos

a CBS e IBS substituem, O que é o IS (Imposto Seletivo)

- Como funciona a apuracao dos novos tributos (Créditos e Débitos)

- A importancia dos Créditos a partir da Reforma Tributaria

- Quais Créditos sao e ndo permitidos pela legislacao

- A importancia do pagamento dos tributos pelo emissor para garantia do crédito do destinatario
- A implantacao do Split Payment (Pagamento Fracionado) no recolhimento dos tributos

- A importancia dos documentos fiscais (Notas Fiscais Eletronicas, Cupons Fiscais Eletronicos, Notas
Fiscais de Servico).

- A cdnfiguragéo correta de NCMs, CSTs, CFOPs na Reforma Tributaria e (novos codigos)

- A obrigatoriedade de algumas atividades de auténomos emitirem Notas Fiscais de Servico

- Servicos de Locagdo passam a emitir Nota Fiscal de Servico e pagar CBS e IBS

- O Cronograma de Transi¢cao da Reforma Tributaria

- As aliguotas teste de 2026 (fase experimental).

- As Empresas do Simpies Nacional em 2026

- Quais as opcdes para as Empresas do Simples em 2027 (Simples ou Hibrido)

- Como ficam os beneficios para Bares e Restaurantes na Reforma Tributaria

Palestrante: Roberto Pifeiro

Carga horaria: 2h =
Nimero minimo de participantes: 20 Sugestio
'Numero maximo de participantes: 100

Custo total: R$ 5.000,00 '

Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.500,00

Contrapartida pakceiro: RS 2.500,(50
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PALESTRA DESVENDANDO A
IA: ESTRATEGIAS PARA
INOVAR

Objetivo:

Fornecer uma compreensdo abrangente e acessivel da Inteligéncia
Amﬂmal (IA) desvendando mitos e oferecendo insights praticos
'para a aphcagao da IA em diversos setores, facilitando a
percepcao de como a IA pode ser implementada em pequenos
-hegocios.

Conteudo programatico:

~1. Introducdo a Inteligéncia Artificial: - Definicdo e conceitos
fundamentais de IA. - Breve historico e evolucdo da IA até os
dias atuais.
~ 2. Tipos de Inteligéncia Artificial: - Explanacéo sobre aprendizado

de maquina

e redes neurais. - Visao geral sobre outras formas de IA, como PLN e

Visao computacional. G

3. Aplicacbes Praticas da IA: - Exemplos de como a IA esta sendo aplicada em diversos setores, como
saude, finangas e inddstria. - Discussdo sobre o impacto da IA na eficiéncia operacional e na inovacao.
~ 4. Desafios e Consideracdes Eticas da IA: - Abordagem sobre questées éticas, viéses e regulamentacdes
associadas ao uso da IA. - Reflexao sobre a importancia da conformidade e praticas recomendadas.

. Mitos e Verdades da IA: - Desconstrucdo de equivocos comuns sobre a IA Esclarec:mento das

capacidades e limitagcBes atuais da IA.

6. O Futuro da IA: - Discussao sobre tendéncias emergentes e o desenvolvimento futuro da IA. -
Perspectivas sobre o impacto a longo prazo da IA na sociedade e nos negocios.

7. Oportunidades de Negocios em IA: - Analise de como a IA esta criando novas oportumdades de
negocio. - Estratégias para empresas aproveitarem a disrup¢do causada pela |A para inovar e crescer.

8. Estratégias e Ideias para Aproveitar o Avango da Inteligéncia Artificial - Orientacdes praticas para
7:mp!ementar novas solucdes nos negocios - Reflexdo sobre a lmportanua de aproveitar as oportumdades

Palestrante: DOUGLAS LUIZ MALISKA PEREIRA

Carga horaria: 2h
“NUumero minimo de participantes: 20

Numero maximo de participantes: 500 Sugestao
Custo total: R$ 5.000,00

Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.500,00

Contrapartida parceiro: R$ 2.500,00
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PALESTRA DO SONHO A

REALIDADE: MOTIVACAO E
DETERMINAGCAO NO MUNDO
DOS PEQUENOS NEGOCIOS

Objetivo: :

”Inspirar empreendedores a transformarem seus sonhos em
realidade, fornecendo insights préaticos, estratégias motivacionais e
exemplos inspiradores que promovam a motivacao necessaria
para enfrentar os desafios do mundo dos pequenos negocios. Ao
compartilhar histérias de sucesso, abordagens eficazes e
ferramentas prara superar obStécUlos, esta palestra visa fortalecer
0 espirito empreendedor e fornecer orientacdes valiosas para a
jornada empreendedora.

Contetido programatico:

-« Tudo isso aqui ja foi um sonho - Histéria Case de Empresa
* Quem, como e 0 que motiva o empreendedor?

* O poder do autoconhecimento;

« Quem eu realmente sou?

» Por que voceé faz o que faz? - Simon Sinek

» Video Case - Joel Jota - Motivacae

* Segredo dos Empreendedores de Performance

« A motivacao ainda nao € DIGITAL

* 10 passos para a motivacdo nos pequenos negocios

* Ferramentas praticas de autoconhecimento e motivacao; Roda da Vida, Self Scanner - mapeamento
do perhl comportamental

« Momento Inspiracao: Dicas de livros e midias digitais

Palestrante: Alessandra Schinaider

Carga horaria: 2h

Numero minimo de participantes: 30 Sugestio
Numero maximo de participantes: 500

Custo total: R$ 5.000,00

Subsidio Sebrae: 30% - R$ 1.500,00

-Contrapartida parceiro: R$ 3.500,00
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Palestras
de Mercado

VALOR TOTAL

PALESTRA A ARTE DA VENDA: R$ 5.000,00
PALESTRA DESVENDANDO A REFORMA TRIBUTARIA: R$ 5.000,00

PALESTRA DESVENDANDO A IA: ESTRATEGIAS PARA INOVAR: R$ 5.000,00
PALESTRA DO SONHO A REALIDADE: MOTIVAGAO E DETERMINACAONO
MUNDO DOS PEQUENOS NEGOCIOS: R$ 5.000,00

CUSTO TOTAL: R$ 20.000,00
SUBSIDIO SEBRAE: 50% - R$ 10.000,00
CONTRAPARTIDA PARCEIRO: R$ 10.000,00
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