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INTRODUCAO

O Servico de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (SEBRAE)
é uma organizacdo privada de abrangéncia nacional que
promove a competitividade e o desenvolvimento sustentavel
dos pequenos negocios.

Atuamos, ha mais de 51 anos, com foco no fortalecimento do
empreendedorismo e transformacdo da economia por meio
de parcerias com os setores publico e privado.

Nossas solu¢des atendem desde o empreendedor que
pretende abrir o seu primeiro negocio até empresas que ja
estdo estabelecidas e buscam avancgar no mercado.

DESCRICAO

As solugBes de instrutoria operadas por parceiros, tem como objetivo a cooperagao
entre as partes, onde o Sebrae disponibiliza todo o material didatico necessario,
certificados, profissional para execucdo do termo, além de responsabilizar-se pelos
custos internos para cumprimento das obrigacdes assumidas, e o parceiro fica
responsavel pela prospeccdo de clientes, inscricdes, cobranca e repasse de recursos ao
Sebrae, além da infraestrutura necessaria para realizacdo do evento.

BENEFICIOS

e Solucao de problemas com baixo investimento
e Desenvolvimento de novos negdécios

e Aproximag¢do com o mercado

e Construcdo de conhecimento

e Visibilidade

e Networking
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RESPONSABILIDADES

O que cabe ao Parceiro:

e Divulgar as capacitaces para 0s associados e
comunidade local;

e Prospectar participantes para as agendas das
solu¢@es, objeto do Termo;

e Recolher a taxa de inscricdo por participante,
atendendo aos valores determinados pelo SEBRAE/RS;

e Assumir a responsabilidade da relacdo financeira
na comercializacdo das inscricdes com o cliente
(parcelamentos, inadimpléncia, subsidios, descontos et

e Disponibilizar infraestrutura;

e Observar e respeitar o numero minimo e maximo
de participantes de acordo com a metodologia de cada solu¢do, para que a agenda possa
ser realizada.

e Efetuar o pagamento da contrapartida ao SEBRAE/RS;

e Responsabilizar-se pelos custos internos para cumprimento das obrigac8es assumidas;

o Cumprir as disposicdes do Codigo de Etica do SEBRAE/RS, que se aplicam a presente

parceria. O documento esta disponivel no Portal SEBRAE.

O que cabe aos pequenos empresarios:

Participar das capacitacdes;

Efetuar o pagamento da inscricdo ao parceiro;

Realizar avaliagdo das capacitacdes, consultorias e/ou do projeto ao final dos
encontros.
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RESPONSABILIDADES

O que cabe ao Sebrae:

e Disponibilizar material didatico necessario
(apostilas, pastas, canetas, rascunhos, certificados
etc.) para a realizacdo das capacitacOes;

e Disponibilizar material para divulgacdo na
comunidade (quando houver);

e Disponibilizar profissional para a execug¢do do
Termo de Cooperacdo;

» Disponibilizar certificados de conclusdo para os
clientes que atenderem as exigéncias para certificacdo na solucdo;

o Emitir o(s) boleto(s) de pagamento da contrapartida do Parceiro;

» Responsabilizar-se pelos custos internos para cumprimento das obrigacdes

assumidas.
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ASSESSORIA DE NEGOCIOS

Objetivo:

O objetivo do Programa é /promover
0 crescimento e o desenvolvimento
Bconomico dos pequenos negocios
assessorados.

Metodologia:

A metodologia de gestao de clientes é

K focada no assessoramento de longo

Q prazo, criacdo de impacto mensuravel,

= com flexibilidade, adaptabilidade local e
retorno mensuravel do investimento.

Perfil da Empresa::

e Ser MEI, ME e EPP

* Cliente ser comprometido em desenvolver o negoécio

e Estar aberto a mudancas e dispender tempo para realizar o plano de
acao

e Responder as pesquisas enviadas

Beneficios:

Assessoria individual

Plano de acao personalizado

Indicadores de acompanhamento

Orientacao para o mercado

e Oportunidades EXCLUSIVAS para o grupo (incluindo até 65% subsidio)

e Gratuidade
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VENHA DESCOBRIR AS TENDENCIAS, FAZER NEGOC.I(.)S E T EXPOSITORES COM SOLUCOES
FORTALECER SUA REDE DE CONTATOS NO EVENTO QUE PARA O VAREJO

IMPULSIONA O FUTURO DO YAREJO NO BRASIL. ESPACO DE INOVACJEO

CENTRO DE EVENTOS FIERGS ~'PORTO ALEGRE,. RS 1

PALESTRAS

POR QUE PARTICIPAR DA FBV 20257,

O VAREJO ESTA EM CONSTANTE" EVOLUCAO, E ‘ESTAR ATUALIZADO SOBRE AS
PRINCIPAIS ' TENDENCIAS DO' 'SEFOR-PODE SER-O DIFERENCIAL PARA LEVAR O SEU
NEGOCIO, AO. PROXIMO NIVELS NA -FBV 2025, VOCE TERA ACESSO A UM AMBIENTE
DINAMICO, . RECHEADO. ' DE JOPORTUNIDADES PARA 'APRENDER, SE CONECTAR E
CRESCER-COM"QUEM-TAMBEM, FAZ VAREJO.

Participando da FBV,
voceé vai ter:

Acesso b Conteides Contato direto com Oporunidade di ecxpandir Condiges especinis
CXCIUSVOS COM eSpeCialistas EXPOSIOIES quE DRIESENTHMm oS Sud rede de contatos ¢ para clientes Sebrae RS
reconhecidos nacional @ solugies mais inovadoras para fechar novos negocios

internacionalmenta o varao

BENEFICIOS EXCLUSIVOS P’A}KCLIENTES SEBRAE VENDA DE INGRESSOS E
y MISSAO
*50% de desconto na compra de ingressos, para que mais DE R$ 249.00 POR R$ 124.50
empreendedores possam aproveitar essa oportunidade.

*Missoes Empresariais organizadas pelo Sebrae, garantindo
transporte gratuito para que empresarios de diversas regioes do RS
possam comparecer sem custos adicionais.




RODADA DE NEGOCIOS

MISTA

Objetivo:

Proporcionar a aproximacao de empresas com o0 objetivo h %
de promover negoécios. | i

Material Necessario:

Sistema de som {/ilj‘
Mesas com 4 cadeiras cada (numero a definir conforme a quantidade de
participantes - multiplos de 7)

Display de acrilico para identificacao

Crachas

Catalogo

Carga horaria: 2h

Numero minimo de participantes: 35

Numero maximo de participantes: multiplos de 7
Custo total: subsidiado pelo SEBRAE
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DIA DO CREDITO E
FINANCAS

Objetivo:

Entender a situacdo atual da gestdo financeira ou | {
necessidade de crédito da empresa e orientar e propor &K
solucdes de curto prazo de forma individualizada. =
Maximo de 06 participantes no dia do crédito e financas |
para orientacoes individuais

e

”
&CRE DITO dDI#ra(;EDSREELE'f\?CPii'L
e forma ,
(C7’FINANCAS

Planejamento e 10/06/2025
gestao financeira:

garanta os melhores
resultados para o seu
credito.
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PALESTRA
SENSIBILIZACAO DO MEI

——— |\
Objetivo: '
Esclarecer aos potenciais empresarios com ideia de
negocio ou com experiéncia de trabalhar por conta

propria, 0s principais assuntos acerca da figura do MElI.

Conteudo Programatico:

O que é 0 Sebrae?

* Qual o papel do Sebrae no que se refere ao MEI?
 Quem é o MEI?

» O que preciso para ser um MEI?

* Quais as atividades permitidas e quais as vetadas?

* Qual o custo de formalizacao?

» Quais os beneficios da formalizacéo?

» Quais as obrigacdes do MEI?

* Quais motivos que levam ao desenquadramento do MEI?
« Como posso me tornar um MEI?

* Preenchimento do pré-cadastro para constituicao da empresa.

Carga horéaria: 1h + espaco para perguntas
Nimero minimo de participantes: 05
Numero maximo de participantes: 50
Custo total: 100% subsidiado Sebrae
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O SEGREDO DOS LIDERES
CAMPEOES

Objetivo:

Esta palestra € um guia pratico e inspirador para quem
busca aprimorar suas habilidades de lideranca e
alavancar o sucesso de micro e peguenas empresas.
Mergulha nos habitos dos lideres campedes que
inspiram, direcionam, planejam e executam com
maestria. Mostra como conquistar aliados poderosos e
como uma disciplina fanatica pode fazer toda a diferenca
na trajetoria. Imperdivel para todos que sonham em se
tornar lideres campedes e desejam levar o seu negocio

ao préximo nivel!

Conteudo programatico:

 Lideranca inspiradora e responsavel

» Desenvolvimento de times vencedores

» Gestdo de mudancas e Estratégia

 Fundamentos da Lideranca e Gestdo de Pessoas

» Como desenvolver a lideranca

 Empreendedorismo, Inovacdo e Busca da exceléncia
* Empresas familiares

» Lideranca em tempos de crise

Palestrante: Ronan Mairesse

Carga horéaria: 2h

Nimero minimo de participantes: 20
Numero maximo de participantes: 500
Custo total: R$ 4.800,00

Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.400,00
Contrapartida parceiro: R$ 2.400,00
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PALESTRA INOVACAO E
TECNOLOGIA. O FUTURO E
AGORA!

Objetivo:

Nesta palestra abordamos a tecnologia como meio de
inovacdo, mas ndo o uUnico, e como ela nos traz um olhar
revolucionario sobre tudo, nos auxiliando a superar as
barreiras presentes em nosso dia a dia e com isso obter
uma diferenciacdo em um mundo tdo competitivo. O que
podemos aprender com Startups, atencdo ao cliente,
compressdo de movimentos futuros, Marketing 5.0, e a

utilizacdo da Inteligéncia Artificial sdo outros temas que
abordamos na busca da compreensdo de novos tempos,
uma realidade cada dia mais proxima, seja em nossa vida
pessoal ou em nossos negocios

Conteudo programatico:

* O que é Inovacao?; Inovar é para todos!

» Como a Tecnologia transforma nossas vidas.

* O gque podemos aprender com as Startups.

*« Marketing 5.0, Tecnologia para a Humanidade

* Inteligéncia Artificial - Exemplos Praticos para Utilizacdo
» Aprender, Desaprender e Reaprender

* As profissdes do Futuro e do Passado

» Como seréo os proximos anos?" A Era do Infinito.

Carga horaria: 2h

Numero minimo de participantes: 35
Numero maximo de participantes: 500
Custo total: R$ 4.800,00

Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.400,00
Contrapartida parceiro: R$ 2.400,00
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OFICINA - FERRAMENTAS
FINANCEIRAS PARA
LUCRAR

Objetivo:

Auxiliar a empresa a organizar as finangas, aprendendo

guais as ferramentas adequadas que podem dar suporte
a empresa.

Conteudo programatico:

* Modelo Financeiro do negocio

» Erros Basicos e a Separacao da PF e PJ

» Controle e Gestéo Financeira no dia a dia
» Estrutura de Demonstracdo do Resultado

» Caixa versus Resultado e o Capital de Giro
» Ferramentas de Controles Financeiros

* Planejamento e Controle do Fluxo de caixa
* Principais Indicadores Financeiros

* Régua de Cobranca e Controle da Inadimpléncia
* Financas Comportamentais no negocio

» Estratégias de Gestao financeira

Esta oficina permite fazer consultoria

. _ .. presencial de 3h no cliente
Numero minimo de participantes: 12 Custo - R$ 500,00 cada

Numero maximo de participantes: 35 Valor com subsidio Sebrae: R$ 250,00 cada
* C e o
Custo total: RS 5.000,00 contrato a parte, conforme solicitacao

Subsidio Sebrae: 50% - R$ 2.500,00
Contrapartida parceiro: R$ 2.500,00

Carga horéaria: 4h
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Palestras
de Mercado

‘-

VALOR TOTAL

« PALESTRA - O SEGREDO DOS LIiDERES CAMPEOES: R$ 4.800,00
« PALESTRA INOVAGCAO E TECNOLOGIA. O FUTURO E AGORA! R$ 4.800,00
« OFICINA - FERRAMENTAS FINANCEIRAS PARA LUCRAR R$ 5.000,00

CUSTO TOTAL: R$ 14.600,00
SUBSIDIO SEBRAE: 50% - R$ 7.300,00
CONTRAPARTIDA PARCEIRO: R$ 7.300,00

PARCELAMENTO EM ATE 6 VEZES, DENTRO DO ANO VIGENTE
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